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1948
Ernst Rothen senior kauft in Hohlen ein Stiick Land, um eine Ségerei
zu erstellen.

1955
Ernst Rothen junior steigt ins Geschaft ein.

1968
Ernst Rothen junior dibernimmt das Geschaft von seinem Vater.

1979
Hansueli Rothen, (Sohn von Ernst Rothen junior), eidg. Dipl. Schreiner-
meister, Ubernimmt den Sektor Schreinerei und die Administration.

1985
Griindung der Firma Schreinerei Rothen AG.

1990
Das letzte Rundholz wird geségt.

2009
Christoph Rothen, Sohn von Hansueli Rothen wird neuer Betriebsleiter.

2013
Anschaffung der ersten CNC-Frasmaschine.

2015
Am 11. Februar zerstort ein Grossbrand die Schreinerei.

2016
Am 2. August Produktionsbeginn in der neuen Schreinerei.

2018
Die Schreinerei Rothen AG feiert ihr 70-jéhriges Bestehen.



Hansueli Rothen erinnert sich
an 35 Jahre

Bei meinem Eintritt im Jahr 1979 bernahm
ich eine Sagerei und Schreinerei. Im Lauf der
Zeit wurde die Sagerei aufgegeben zu Guns-
ten eines Ausbaus der Schreinerei. In den An-
fangen meiner Laufbahn verfiigten wir nicht
einmal (iber ein Kopiergerat, aber wir waren
einer der ersten Betriebe in der Gegend, die
ein Faxgerat hatten.

Mein erstes mobiles Telefon, Natel C (ca. 1985), war so gross, dass es in
einem Koffer untergebracht wurde und war alles andere als effizient.
Spater wurde dann ein PC gekauft, welcher fiir die Sekretérin zu Beginn
eine echte Herausforderung war.

Die neueste Technologie war dann die CNC-Frasmaschine.

In all den Jahren wurden durch unsere Kunden von uns hergestellte
Holzverpackungen in dber 100 Lander geliefert. Parallel zu den Ver-
packungskisten, haben wir uns auch zu einer Spezial-Schreinerei ent-
wickelt. Wir durften fiir Seilbahnen den Innenausbau der Kabinen
anfertigen, sogar fiir Nostalgiegondelbahnen (Pfingstegg Grindelwald und
Como Brunate), zum Teil sogar mit Geranienkistchen.

Zu den berlhmteren gehdren die Gondelbahn tber den Mississippi, die
Cabriobahn aufs Stanserhorn, die Standseilbahn im Ocean Parc in Hong
Kong und ein Riesenrad in Kanada. Fiir den Schréglift auf den Eiffelturm
produzierten wir den Boden.

Friihzeitig wurden im Betrieb die Weichen gestellt fir die Nachfolge. Als
mein Sohn die Arbeit in der Schreinerei aufnahm, war bereits klar, dass er
den Betrieb spater als Geschaftsfihrer leiten wird.

Die Nachfolgeregelung war bereits fast fertig durchdacht und ausgefiihrt,
als am 11. Februar 2015 der alles zerst6rende Brand das Prozedere auf die
Probe stellte.

Aber bereits in der Brandnacht wurde der Entscheid «doch wir machen
weiter» gefallt.

Wir bauten den Betrieb wieder auf. Innerhalb von 1Y Jahren ist uns dies
gelungen. Das bedeutete einen riesigen Effort von allen Seiten.

Nun steht am gleichen Standort ein sehr moderner, neuer Betrieb mit den
neuesten Errungenschaften aus Technik und Einrichtungen. Wir sind alle,
vom Geschaftsfiihrer bis zum Lehrling, stolz das manchmal schier Unmdg-
liche geleistet zu haben und die Werkstatt nun nutzen zu kdnnen.

Die Menschen standen immer im Mittelpunkt, weil es ohne den Einsatz von
allen nicht gelingen wiirde.

Wir sind stolz ein Arbeitgeber von 17 Mitarbeitern zu sein, welche in gross-
ziigigen, hellen Raumen arbeiten. Eine weitere Aufstockung des Personals
ist ebenfalls eine Option.

Christoph Rothen
Geschaftsfiihrer

Herr Christoph Rothen, Sie sind im
2009 als Betriebsleiter in die Schreinerei
Rothen AG eingetreten.

Welche beruflichen Erfahrungen haben
Sie sich vor Ihrem Einstieg in die Fami-
lien AG angeeignet?

Ich habe die Lehre als Schreiner EFZ abge-
schlossen, danach arbeitete ich 3 Jahre als Schreiner. In dieser Zeit ab-
solvierte ich berufsbegleitend die Ausbildung zum AVOR. Nach dieser Zeit
war ich 2 Jahre als AVOR tatig und machte zugleich die Aushildung mit
Abschluss zum eidg. dipl. Werkmeister.

In Ihrer Zeit als Betriebsleiter erfolgte die Anschaffung der ers-
ten Occasions CNC-Frasmaschine. Wie hat sich damit Ihr Kunden-
und Auftragsfeld verandert? Hat sich diese Investition sofort ge-
lohnt oder mussten Sie eine Durststrecke liberwinden?

Die Anschaffung hat sich bereits von Anfang an gelohnt, denn die sie
geschah im Zusammenhang mit einem Grossauftrag, den wir in Aussicht
hatten. Zudem ermdglichte es uns diverse andere Auftrage auszufiihren,
welche vorher nicht mdglich waren. Auch die Produktionsweise und die
Ablaufe konnten mit dieser neuen Infastruktur optimiert werden.

Sie stellen seit 1991 Transportkisten nach individuellen Kunden-
anforderungen her. Wie hat sich dieses Geschéftsfeld in den letz-
ten 30 Jahren entwickelt?

Die grosste Veranderung bei den Verpackungen war sicher die Einflihrung
der ISPM 15 (Internationaler Standard zur Verhinderung der Einfuhr von
Holzschadlingen, das Holz muss auf 55° C Kerntemperatur erhitzt werden)
im Jahre 2001. Im Laufe der Jahre kamen auch immer neue Materiali-
en auf den Mark. Dies hatte zur Folge, das heute vermehrt auch diverse
Plattenmaterialen verwendet werden, wo friher ausschliesslich Massiv-
holz gebraucht wurde. Die Individualitat (Einzelstiicke, etc.) und die kurzen
Lieferfristen sind sicher auch eine Veranderung, die sich in den Jahren ab-
gezeichnet hat.

Wie sehen Sie die mittelfristige Zukunft Ihres Betriebs?
Welche Geschéftsfelder haben aus Ihrer Sicht besonderes Ent-
wicklungspotenzial, welche Kundenbeziehungen liegen Ihnen
besonders am Herzen?

Personell ist eine leichte Vergrdsserung vorgesehen, damit wir unsere Infra-
struktur optimal auslasten konnen.

Individuelle Kundenwiinsche wie Tische, Mdbel, Ausbauarbeiten, etc. sind
meiner Meinung nach im Moment sehr gefragt. Mit guter Beratung und
sauberer Arbeit konnen wir unsere Kunden zur vollen Zufriedenheit be-
dienen.

Welche Aufgaben als Geschéftsfiihrer bereiten Ihnen besondere
Freude?

Es hat sehr abwechslungsreiche Aufgaben. Auch das Tagesgeschaft mit
den individuellen Kundenwiinschen und Terminplanungen bringt eine ge-
wisse Herausforderung mit sich.

Sie tragen zusammen mit lhrem Vater die Verantwortung fiir
einen nun 70-jahrigen Familienbetrieb. Welche Botschaft richten
Sie im Rahmen lhres Firmenjubildums an lhre Kunden?

Unser Ziel ist es flexibel zu sein um auf Kundenbediirfnisse und Wiinsche
optimal eingehen zu kénnen.

«Nur ein zufriedener Kunde ist ein guter Kunde».



Wir sind die Macher und realisieren lhre Wiinsche

Jeder Auftrag beginnt mit einer individuellen und fachmannischen Be-
ratung. Wir héren Ihnen gerne zu und offerieren anschliessend eine auf
Sie zugeschnittene professionelle Ldsung.

Ein genau auf Ihre Raumlichkeiten angepasster Schrank, ein Einbau-
maobel, bei Bedarf auch eine Sonderanfertigung nur fir Sie oder indivi-
duell angefertigte Esstische mit traditionellen Massivholzldsungen oder
modernen Baustoffen.

Unser Ziel ist die Kundenzufriedenheit und solides Schreinerhandwerk.

Moderationsmaobel

Sitzbanke in Bahnen und Lifte Sauna mit Wandverkleidung



Kiiche TV-Mobel

Empfangstheke Einbauschrank



Wir sind spezialisiert auf Innen- und Aussentiiren

Tlren sind eine Visitenkarte in der Wohnung, dem eigenen Haus oder
lhrem Geschéft. Eine Tiire ist meist eine langfristige Anschaffung. Sie
muss jahrelanger Nutzung, harten Witterungseinfllissen, Feuer und
Larm standhalten und sie sollte schén und zweckméssig zugleich sein.
Wir beraten Sie gerne und setzen ihre Wiinsche und Bediirfnisse gerne
um. Wir kénnen die verschiedensten Ausfiihrungsarten mit dem von
lhnen gewlinschten Material produzieren und einbauen. Wir bieten
lhnen aber auch professionellen Service an, falls Wartungsarbeiten
notwendig werden.

Wohnungstlren Mehrfamilienhaus

Eingangstire mit Seitenteil

Eingangstir Aluminium

Zimmertir

Eingangstur



Ob gross oder klein, ob gerade oder schrag

Wir bieten Fenster in allen Ausfiihrungen an. Wir montieren Fenster
aus Holz, Holz-Metall oder bauen Ihnen auch Kunststoff-Fenster ein.
Vom okologischen Standpunkt aus ist der Werkstoff Holz nach wie
vor untibertreffbar. In Kombination Holz-Metall erreichen wir aussen
den optimalen Witterungsschutz. Rahmen- und Fliigelhdlzer werden
aus Fichtenholz gefertigt. Die Fenster werden mit einer 6kologischen
Lackierung auf Wasserbasis behandelt. Wir verwenden Siegenia-Be-
schldge, Drehfliigel und Drehkippfenster werden mit einer Einbruch-
sicherung versehen. Die eingesetzten Isolierglaser aus unserer Region
weisen einen hervorragenden Warme- Schall- und Einbruchsschutz auf.
Wir bieten dazu auch beliebig viele Fensterladen Varianten an.

Fenster in Dachschrdge

Holzfenster

Muster Fenster



Das Reisekleid fiir die weite Welt

Wir verfiigen dber eine mehr als 50-jahrige Erfahrung in der Produktion
von Transportverpackungen fiir Produkte jeglicher Art. Wir produzieren
in der Regel mit Fichte und massiven Tannenholz, mit wasserfesten
OSB-Triblyplatten oder Dreischicht-Massivholzplatten Verpackungen
flr LKW, Luft- oder Schiffstransporte und erfiillen alle daflir notwen-
digen Qualitatsstandards. Wir sind flexibel und liefern termingerecht
und just-in-time. Bei Bedarf bieten wir unseren Kunden Lagerhaltung
von Normverpackungen an. Wir beraten Sie jederzeit gerne. Wir bie-
ten lhnen eine massgeschneiderte Lésung an, verpacken angelieferte
Spezialteile und sind BUWAL zertifiziert auf den ISPM 15 Standard,
falls Sie einen Transport ins Ausland planen.

Kisten aus Sperrholz



